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1. Wstep

Praktyka gospodarcza jest przedmiotem refleksji ekonomii i etyki gospodar-
czej, a problematyka dokonywanych przez jej uczestnikow wyborow stanowi
dla obu tych dyscyplin z pewnoscia zagadnienie podstawowe. Dla badaczy
podejmujacych analizy interdyscyplinarne powaznym problemem jest koniecz-
no$¢ uwzglednienia podwojnej motywacji podmiotu gospodarujacego, ktory
powinien zachowywaé si¢ zarazem efektywnie i etycznie. W dyskusjach
dotyczacych konkretnych sytuacji majacych miejsce w praktyce gospodarczej
zagadnienie wyboru czgsto przedstawiane jest alternatywnie: albo podmiot
gospodarujacy zachowuje si¢ racjonalnie, a wigc w rozumieniu ekonomistow
— efektywnie, albo etycznie. Traktowanie kwestii wyboru jako dylematu aksjo-
logicznego prowadzi do sytuacji, w ktérej ekonomisci i etycy spoleczni staja
niejako po dwoch stronach barykady, przy czym pozycja etykow jest zdecydo-
wania stabsza — etycy spoleczni bowiem chcgc broni¢ swego stanowiska musza
przedstawi¢ na tyle wazkie argumenty, aby moglyby one sta¢ si¢ uzasadnieniem
dla Zadania cze$ciowej przynajmniej rezygnacji z korzys$ci mozliwych do osia-
gnigcia przy bezwarunkowym respektowaniu podejscia racjonalnego. W pro-
wadzonych w przestrzeni publicznej dyskusjach o etycznej odpowiedzialnosci
podmiotéw gospodarujacych etycy staja si¢ ‘gtosem sumienia’ apelujagcym
o dobrowolne podporzadkowanie si¢ zasadom uczciwosci. Tymczasem dyle-
mat uczciwy—nieuczciwy, odnoszony do wyboréw ekonomicznych w dominu-
jacym nurcie ekonomii w ogdle nie wystepuje. Andrzej Wojtyna (2011) przed-
stawiajac macierz mozliwych zachowan podmiotu gospodarujacego wymienia
nastepujace przypadki: (1) zachowania racjonalne, motywy ekonomiczne,
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(2) zachowania nieracjonalne, motywy ekonomiczne, (3) zachowania racjo-
nalne, motywy pozaekonomiczne, (4) zachowania nieracjonalne, motywy
pozackonomiczne. Ekonomia uprawiana w duchu neoklasycznym koncentruje
si¢ na pierwszym typie zachowan, pozostate pozostaja poza przyjetym w jej
ramach zatozeniem o racjonalnosci jednostkowej. Jesli zatem literalnie rozu-
mie¢ temat mojego wystgpienia, to trzeba przyznaé, ze zagadnienie wyboru
etycznego w ekonomii ortodoksyjnej nie wystepuje. Pozostaje zatem rozwa-
zy¢ problem nieobecnos$ci warto$ciowania etycznego w reprezentatywnym dla
gtownego nurtu ekonomii dyskursie neoklasycznym.

2. Ekonomia klasyczna a neoklasyczna, liberalizm
a neoliberalizm — gdzie si¢ zapodzial czlowiek
odpowiedzialny moralnie?

W mojej ocenie przedstawione powyzej alternatywne podejscie do zagadnie-
nia wyboru — efektywno$¢ albo etyczno$¢ — jest z gruntu fatszywe. Jest ono
konsekwencja zdominowania publicznego i naukowego dyskursu dotyczacego
gospodarki przez neoliberalng retoryke wspotczesnej ekonomii. Postawiono tu
pytanie o to, w jakich okoliczno$ciach znikngt z pola zainteresowan ekonomii
podmiot gospodarujacy, ktory dokonuje wyborow w poczuciu odpowiedzial-
no$ci moralnej obejmujacej materialng troske o rodzing oraz obowigzek poste-
powania zgodnie z usankcjonowanymi spotecznie zasadami chronigcymi dobro
spoteczne. Jest to pytanie w istocie retoryczne — wszyscy znamy na nie odpo-
wiedz. W ekonomii klasycznej cztowiek jest uyymowany integralnie: jest zako-
rzeniony w kulturze, uwiktany w wigzi migedzyludzkie, §wiadomy ograniczen,
jakie naktada tradycja i obyczaje, nade wszystko za$ jest czeScig naturalnego
porzadku obejmujacego cato$¢ wszechrzeczy. Cztowiek jest obdarzony stala
niezmienng natura, ktoéra ‘wpisuje si¢’ w porzadek $wiata. To wewnetrzna natu-
ra okresla sposdb jego dziatania: sktania go do zapewnienia sobie maksimum
przyjemnosci czerpanej z zaspokojenia swoich potrzeb. Jest to zgodne z natura
i moralnie pozytywne. Niezaleznie od tego, ktora z mozliwych filozoficznych
interpretacji Smithowskiego podmiotu gospodarujacego przywotamy! — racjo-
nalistyczna, utylitarystyczng czy ewolucjonistyczng — wybor ekonomiczny jest
wyborem kwalifikowanym etycznie. Dzialanie efektywne ekonomicznie przy-
nosi korzysci nie tylko jednostkowe (z rozszerzeniem na najblizszych czton-
kow rodziny), ale w ostatecznym rachunku przyczynia si¢ do dobrobytu catego
spoteczenstwa. Nie ma zatem konfliktu celow — zgodnie z o$wieceniowym

I Na mozliwo$¢ zinterpretowania pogladow Smitha w odniesieniu do réznych wyktadni
filozoficznych zwrécit uwage R. Legutko (1994).
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$wiatopogladem w $wiecie panuje harmonia pomi¢dzy wszystkimi elementami
zycia przyrodniczego i spotecznego.

Ekonomia klasyczna byta ekonomig filozoficzng — dziedzing refleksji
spolecznej, ktora ,naturalnie” tagczy rozwazania o formach gospodarowania
z przekonaniami etycznymi. Adam Smith — ekonomista, odwotuje si¢ do Teorii
uczuc¢ moralnych — dzieta napisanego wczesniej przez Adama Smitha — filozofa
moralnego. Ot6z Smith-filozof moralny przyjmuje, ze przekonania i sposo-
by dzialania jednostki sg ksztaltowane spotecznie, co oznacza, ze cztonkowie
danej spotecznosci sg przyuczeni do tego, aby dazac do zaspokojenia wia-
snych potrzeb, nie szkodzi¢ innym. Nie chodzi tu jednak o sytuacje, w ktorej
jednostka $wiadomie dokonuje wyboru, rezygnujac — w imi¢ poszanowania
spotecznie obowigzujacych regut ochraniajacych dobro spoteczne — z takich
sposobow osiggania celow partykularnych, ktore spotecznie oceniane sa jako
naganne. Jak wiemy z Bogactwa narodow, jednostki dzialaja spontanicznie
pod wptywem mechanicystycznych oddziatywan rynku. Uwzgledniajac reflek-
sj¢ zawartg w Teorii uczu¢ moralnych, nalezatoby powiedzie¢, ze uczestni-
cy praktyki gospodarczej wczesniej zostali ,,zaprogramowani” spotecznie, tj.
zostaly uksztattowane ich potrzeby zarowno materialne, jak i spoteczne (troska
o rodzing, bezpieczenstwo, kontakty z innymi itd.). Mowigc krotko — rzeczy-
wistym interesem jednostkowym jest to, co zostalo wpojone jednostce przez
spoteczenstwo i co tym samym jest zgodne z interesem spotecznym. Mozna
zatem wykazac zbiezno$¢ pomigdzy jednostkowymi dgzeniami do zaspokaja-
nia wlasnych potrzeb, a osigganiem celow spotecznie uzytecznych.

Ekonomisci neoklasyczni pod wplywem dominujgcego w dziewigtnastym
wieku nurtu filozofii pozytywistycznej przyjmuja scjentystyczny program meto-
dologiczny, ktorego fundamentalnym wymogiem jest odseparowanie twierdzen
naukowych od przekonan §wiatopogladowych. Przyjecie realizmu poznawcze-
go prowadzi ich do konstatacji, iz mozliwe jest rozpoznanie obiektywnych
cech rzeczywistosci — i tak oto w nieuwarunkowanym tre§ciami kulturowymi
akcie poznawczym ,,odkrywamy” natur¢ cztowieka gospodarujacego i naturg
gospodarki. Neoklasycy podobnie jak Smith przypisuja czlowiekowi egoizm
przejawiajacy si¢ w silnym pragnieniu osiggania korzysci jednostkowych. Ina-
czej niz Smith uznaja, ze to tak okre$lona natura cztowieka sktania go bezwa-
runkowo do dzialania w okre§lony sposob: 6w oddziatujacy psychologicznie
mechanizm jest tak silny, ze motywacje innego typu nie mogg mie¢ wptywu
na wybory, jakich dokonujemy?.

2 Economic Man, rationally seeking, is not a Smithian character. It was later economists,
especially Paul Samuelson during the 1940s, who reduced economics to reasoning of a con-
strained maximizer, Seeking Man, Homo petens” (McCloskey 1996).
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Model homo oeconomicus przypisuje cztowiekowi ceche egoizmu, indywi-
dualizmu i racjonalno$ci. Homo oeconomicus jest jednostka niezalezna, autono-
miczng, wyzwolong z wiezi miedzyludzkich, nie przywigzujaca wagi do ogra-
niczen w postaci norm i regut kulturowych. Jest to cztowiek, ktory koncentruje
si¢ na wlasnych korzysciach, ktorego ze spotecznoscia tacza tylko transakcje
wymiany rynkowej. Najwazniejszym motywem jego dziatan jest maksymali-
zowanie egoistycznych korzysci. Nie zmienia preferencji, jest racjonalny, tj.
konsekwentnie realizuje zamierzenia. Pozbawiony cech uspotecznienia somo
oeconomicus ma by¢ racjonalny — zmierzajac do uzyskania korzysci postgpu-
je zgodnie z ,,Jogika” rynku — porzadku, ktdry jest przypisywany gospodarce
rynkowej. Niedostosowanie zachowan do aktualnej sytuacji skutkuje okreslo-
ng stratg, jest wiec nieracjonalne. Kierowanie si¢ zatem innymi pobudkami
oznacza rezygnacj¢ z mozliwosci uzyskania korzysci, jest wigc zachowaniem
niekonsekwentnym wobec pierwotnego wyboru, a wiec nieracjonalnym. Oczy-
wiste jest, ze w praktyce gospodarczej nie ma miejsca dla zachowan, ktérych
uzasadnieniem jest przestrzeganie zasady odpowiedzialno$ci moralne;j.

Dobrym przyktadem wspodtczesnego rozumienia neoklasycznego modelu
racjonalnosci jednostkowej jest koncepcja efektywnych rynkéw finansowych
Eugene’a Famy, zgodnie z ktora, ceny aktywow zawsze w petni odzwiercie-
dlaja dostepne informacje, w zwigzku z czym stanowig one precyzyjny bodziec
do alokacji zasobow. Fama przyjmuje, ze wszyscy aktywni uczestnicy gry ryn-
kowej majg nieograniczony dostep do informacji o sytuacji na rynku, nie tylko
aktualnej, ale 1 przysztej, oraz potrafig z tej wiedzy korzystac, tj. dokonuja
prawidtowych obliczen w przewidywaniu ruchu cen. Wiedza ta jest nieustan-
nie aktualizowana wraz z pojawianiem si¢ kolejnych sygnalow. Kazda kolejna
decyzja jest zatem w pelni racjonalna (oparta na petnej wiedzy prawidlowo
zinterpretowanej) reakcjg na bodzce rynkowe. Wobec tego, jak twierdzi Fama,
nie moze pojawic si¢ zjawisko zwane bankg spekulacyjna3. W odniesieniu do
kryzysu na rynku nieruchomosci w USA Fama (2010) wyjasnial, ze reakcja
uczestnikow rynku byla racjonalna: odpowiedzieli na sygnat o rosnacych
cenach nieruchomosci — brak zainteresowania mozliwoscia wzbogacenia sig¢
bylby nieracjonalny. To, ze kilka lat pozniej okazato sie, ze warto$ci domow
sg przeszacowane, nie byto wynikiem nieracjonalnych zachowan, ale stanowito
nastgpstwo amerykanskiej recesji gospodarczej z 2007 roku, ktora spowodo-
wata zmiang sytuacji w sektorze finansowym®.

3 I don’t know what a credit bubble means. I don’t even know what a bubble is. These
words have become popular. I don’t think they have any meaning” (Fama 2010).

4, What happened is we went through a big recession, people couldn’t make their mort-
gage payments, and, of course the ones with the riskiest mortgage were the most likely not to
be able to do it. As a consequence, we had a so—called credit crisis. It wasn’t really a credit
crisis. It was an economic crisis” (Fama 2010).
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Fama, podobnie jak pozostali przedstawiciele szkoty chicagowskiej sta-
nowczo bronig racjonalnosci rynku, jako stanu powigzanego z masowymi
racjonalnymi zachowaniami podmiotéw gospodarczych. Odpierajg oni zarzu-
ty o niedostrzeganiu reakcji nieracjonalnych (w opinii krytykow podejscia
neoklasycznego) polegajacych na kierowaniu si¢ stadnym instynktem — bez-
krytycznym, nieostroznym powielaniu zachowan innych. Zdaniem obroncow
neoklasycznego zalozenia o racjonalnosci uczestnicy rynku kieruja si¢ zasad-
nym przekonaniem, ze wszyscy inni maja dobra orientacje w danej sytuacji
1 kierujac si¢ wlasnym interesem wybierajg wtasciwg strategi¢. Kierowanie si¢
wyborem innych uczestnikow rynku nie oznacza braku racjonalnosci. Co wig-
cej — podejmowanie duzego ryzyka w oczekiwaniu rownie duzych zyskoéw nie
jest nieracjonalne. Zauwazmy, ze ten sposob myslenia prowadzi do wniosku,
ze angazowanie si¢ w przedsigwzigcie typu piramida finansowa jest ryzykow-
ne, ale racjonalne, przynajmniej dopoty, dopoki dziata mechanizm podgzania
za thumem. Zdaniem neoklasykow przyczyng kryzysOw nie sg nieracjonalne
zachowania jednostek, jak sugeruja to ekonomisci behawioralni. Rynek dziata
w taki sposéb, jak opisuje to teoria rtOwnowagi ogolnej, i nie ma powodow, aby
wycofywac si¢ z dobrze uzasadnionych koncepcji teoretycznych, osadzonych
na niedajacych si¢ zakwestionowa¢ zatozeniach przedmiotowych.

Podejmowane przez chicagowskich zwolennikéw podejscia neoklasycznego
proby obrony kanonu ortodoksyjnej ekonomii w obliczu kryzysu z 2008 roku,
ktory ujawnit istnienie zjawisk niedajacych si¢ pogodzi¢ z zatozeniami o racjo-
nalnosci jednostkowej i makroracjonalnosci rynku doprowadzity moim zdaniem
do sytuacji, w ktorej broni si¢ idei racjonalnosci decyzyjnej niemajacej juz nic
wspolnego z tzw. zdrowym rozsadkiem. Mozna bowiem postgpowac nierozsadnie
i racjonalnie zarazem: zgodnie z rozumowaniem Richarda Posnera jesli instytu-
cje finansowe — zdajac sobie sprawe z ryzyka — nie wzigtyby udzialu w procesie
nadmuchiwania banki i tym samym $wiadomie zrezygnowatyby z mozliwych
wysokich zyskow, postapityby co prawda rozsadnie, ale zarazem nieracjonalne.

Posner, podobnie jak Fama, przekonuje, ze jednostka dotaczajac si¢ do
kupujacych w momencie zwyzkowania cen akcji postepuje racjonalnie, ponie-
waz wzrost cen moze $wiadczy¢ o tym, ze pozostali uczestnicy rynku maja
petiejszg wiedze o aktualnej sytuacji®. Prowadzi to do konstatacji, ze kryzys
finansowy, ktory rozpoczat si¢ wraz z peknigciem banki spekulacyjnej nie jest

5 Rozumowanie to moze wzbudzaé¢ zarowno moralny sprzeciw, gdybysmy chcieli dokonaé
oceny etycznej owej $wiadomie wyrachowanej postawy decydentow, a takze zdziwienie, gdyby
probowac odnies$¢ je do zasad myslenia logiki klasycznej — czyz nie wystepuje tutaj logicz-
ny btad kota? Racjonalno$¢ przytaczajacych si¢ do kupujacych jest objasniana racjonalnoscia
tych, ktorzy wczesniej kupujac akcje zakladali, ze inni zachowaja si¢ racjonalnie i zainteresuja
si¢ zwyzkujacymi akcjami. Krotko mowige — rynek jest racjonalny, dopdty zaktadamy, ze tak
wlasnie jest i zachowujemy si¢ zgodnie z oczekiwaniami. Takie rozumowanie prowadzi do
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wynikiem irracjonalnych zachowan podmiotow, ale przeciwnie jest nastep-
stwem racjonalnych, cho¢ jak si¢ okazalo bardzo ryzykownych reakcji graczy
rynkowych. Zachowanie inwestorow i wierzycieli byto standardowe w rozu-
mieniu neoklasykow; wine za kryzys natomiast ponosi rzad, ktorego reakcja
na oznaki nadchodzacego kryzysu byta spdzniona i niekonsekwentna.

Trudno$¢ przeciwstawienia si¢ takiej konstrukcji myslowej jest zwigzana
z tym, ze zatozenie o racjonalnosci decyzyjnej jest po pierwsze kanoniczng
idea ekonomii neoklasycznej, ktora ma nadal bardzo silng pozycje w ekonomii
glownego nurtu, a po drugie jest sprzegnieta z zatozeniem makroracjonalno-
$ci catego systemu gospodarczego, ktory dziata optymalnie tylko wtedy, gdy
jednostki uczestniczace w grze rynkowej adaptatywnie, a wiec racjonalnie (w
rozumieniu neoklasykéw), dostosowuja si¢ do aktualnej sytuacji.

Tym co utrudnia powazng dyskusje¢ dotyczaca rewizji zalozen ekonomii
neoklasycznej jest takze — paradoksalnie — silna pozycja ekonomii, o ktorej
powiada sig, ze jest poznawczo najbardziej zaawansowang dyscypling spolecz-
ng. Przewaga ekonomii jest konsekwencja sformutowania solidnego programu
metodologicznego, ktory zdaniem zwolennikow tego pogladu, zapewnia rzetel-
ny, $cisty 1 wiarygodny charakter formutowanych teorii®. Oczywiscie standardy
racjonalnosci naukowej przyjmowane w ekonomii gtdéwnego nurtu sg przeja-
wem fascynacji scjentystyczna, pozytywistyczng metodologia, ktorej naturali-
styczne stanowisko zaowocowato w ekonomii przyswojeniem biologicznego
prawa doboru naturalnego oraz adaptacji, ktore stanowily zobiektywizowane
postaci uzasadnienia zatozen o naturze gospodarki i podmiotu gospodarujace-
go. Silna pozycja ekonomii jest takze nastepstwem konsolidacji ekonomistow
wokot teorii rownowagi ogolnej — konstytutywnej idei ekonomii neoklasycz-
nej. Koncentracja przedstawicieli wiodacych osrodkéw mysli ekonomicznej
na zagadnieniu réwnowagi ogolnej doprowadzita do umocnienia programu
badawczego ekonomii neoklasycznej i jednoczesnie zmarginalizowania kon-
kurencyjnych podejs¢ teoretycznych. Respektowanie przez znaczaca wigkszos¢
ekonomistow kanonicznych przesadzen o racjonalnej, egoistycznej naturze jed-
nostek gospodarujacych i ich stalych, tranzytywnych preferencjach oraz przy-
jecie zatozenia o statej tendencji gospodarki do uzyskania i utrzymania stanu
rownowagi prowadzi do unifikacji ekonomii, a tym samym do znacznego ogra-
niczenia jej pluralistycznego charakteru (por. Brzezinski, Gorynia, Hockuba:

uznania, ze piramidy finansowe sg racjonalne, przynajmniej do tego momentu, kiedy zabraknie
racjonalnych” jednostek chcacych skorzysta¢ z obiecywanych wysokich zyskow.

6 Takg opini¢ formutuja Popper i Kuhn. Pierwszy z nich stwierdzil, Ze ekonomia prze-
zywa swoja newtonowska rewolucje, podczas gdy pozostate dyscypliny spoleczne czekaja na
swojego Galileusza. Thomas Kuhn natomiast wyrazil opinig, ze ekonomia wykazuje dojrzatosc,
konsekwencj¢ i spojnos¢ w wyzszym stopniu niz reszta nauk spotecznych” (Snowdon, Vane,
Wynarczyk 1998: 431).
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2008). Zmarginalizowanie glownych oponentoéw ekonomii neoklasycznej
— ekonomii instytucjonalnej, szkoty austriackiej, niemieckiej szkoty historycz-
nej prowadzi do okreslonych konsekwencji: w sporach pomigdzy zwolenni-
kami zdecydowanej rewizji metodologii wspodtczesnej ekonomii a obroncami
starego porzadku przewage maja ci, ktorzy dysponuja mocnymi argumentami
pozwalajacymi na skuteczne oddalenie roszczen reformatoréw. A jednak kry-
zys 2008 roku mocno nadwyrezyt pozycj¢ neoklasykow, ktorych obwiniano,
ze propagujac okreslone rozstrzygniecia w zakresie polityki gospodarczej spo-
wodowali, ze w sytuacji kryzysowej zabrakto instrumentéw jego zahamowania
i ograniczenia negatywnych skutkow. Ponadto oponenci wykazywali stabosc¢
teoretycznych konceptualizacji neoklasycznych, ktore okazaty si¢ niezdolne do
objasnienia zardbwno samego kryzysu, jak i przyczyn jego powstania. Problemy
z przedstawieniem przekonujgcego wyjasniania mechanizmu powstawania kry-
zysOW W oparciu o przyjete zalozenia, jakie daja si¢ zauwazy¢ w odniesieniu
do ekonomistow neoklasycznych, spowodowaty, ze uwazniej wshuchiwano si¢
w glos oponentdw. Tym samym formulowana w ramach marginalizowanych
dotychczas szkot ekonomicznych argumentacja dotyczaca m.in. teorii wyboru
racjonalnego zaczeta by¢ traktowana jako wazny gtos w debacie o przysztosci
ekonomii i kierunkach jej rozwoju.

3. Rewidowanie zalozenia o racjonalnosci jednostkowe;j:
podejscie reformatorskie

Krytyczny stosunek do koncepcji racjonalnosci decyzyjnej typu homo oecono-
micus wyrazany byt mniej lub bardziej stanowczo przez przedstawicieli konku-
rencyjnych wobec podejscia neoklasycznego szkot ekonomicznych. Owa kry-
tyka przybiera w odniesieniu do réoznych podnoszacych ja podmiotéw postac
reformatorskg lub rewolucyjng. Pierwszy przypadek dotyczy tych uczonych,
ktorzy nie kwestionujac zasadniczo tresci zatozenia o racjonalnosci jednost-
kowej, uznaja podejscie neoklasyczne za zbyt waskie i tym samym niereali-
styczne. Celem formulowanych przez nich uwag krytycznych jest wykazanie,
ze podejmowanie decyzji w realnych sytuacjach jest bardziej skomplikowa-
ne z uwagi na brak dostepu do istotnych informacji okreslajacych aktualne
1 przyszle uwarunkowania obszaru, ktorych dotyczy decyzja. To sprawia, ze
podmiot — wbrew zatozeniom przyjetym przez neoklasykow — jest skazany
na dziatania, ktorych skutki nie mogg by¢ przez niego przewidywane i kon-
trolowane. Ponadto, nie mozna zaktadaé, ze w danej sytuacji istnieje tylko
jedno, optymalne rozwigzanie. Nie mozna zatem twierdzi¢, ze preferencje sa
tranzytywne i okres$lajg jedynie jedng najlepsza decyzje w danej kwestii. Cecha
wspolna tych uwag jest przekonanie, ze zalozenie o racjonalno$ci wymaga
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jedynie skorygowania poprzez uwzglgdnienie skomplikowanego charakteru,
ztozono$ci realnych zdarzen gospodarczych. Niekwestionowanie zatozenia
o racjonalnosci, dyskutowanie o jego postaci w obrgbie dyskursu neoklasycz-
nego oznacza, ze takze i w tych przypadkach nie uwzglednia si¢ pozaekono-
micznych motywacji, w tym w szczegdlnosci etycznych. Podkresli¢ nalezy, ze
krytyka idei racjonalnosci i szerzej — koncepcji podmiotu gospodarujgcego nie
jest zwigzana z kwestionowaniem dominujacego w ekonomii glownego nurtu
dyskursu naukowego, na ktory sktadaja si¢ respektowany model racjonalnosci
naukowej, przedmiotowa charakterystyka $wiata i czlowieka oraz stylistyka
retoryczna, za pomocg ktorej perswaduje si¢ tresci teorii formutowanych zgod-
nie z zatozeniami tego dyskursu’. Tak okreslony nurt krytyczny wobec kon-
cepcji racjonalno$ci okreslajacej warunki dokonywania wyboréw w praktyce
gospodarczej jest reprezentowany w nurcie ekonomii keynesowskiej, neokey-
nesowskiej oraz ekonomii behawioralne;j.

Istotne uwagi krytyczne w odniesieniu do koncepcji homo oeconomicus
sformutowat J.M. Keynes. Uznat on mianowicie, ze decyzje o takich czy
innych wyborach inwestycyjnych nie sg dokonywane na zasadzie (w duzej
mierze automatycznej) reakcji podmiotu na bodziec cenowy. W warunkach
rzeczywistych wazne sg takze pesymistyczne badz optymistyczne oczekiwania
decydentow.

Nie zawsze zasadne fale pesymizmu czy optymizmu, chwiejno$¢ ocze-
kiwan, utrata lub nagly wzrost zaufania powoduja niestabilno$¢ zachowan
jednostkowych, co jest powodem wystepowania zjawiska ‘tarcia’ w mechani-
zmach rynkowych. Elementem zaklocajagcym mechanizm utrzymywania stanu
rownowagi jest sytuacja, w ktorej podmioty z uwagi na niepewnos$¢ dotyczaca
przewidywan stopy zwrotu z inwestycji preferujg przetrzymywanie i tezaury-
zacje oszczedno$ci. Rozsadne, ostrozne szacowanie ryzyka przez uczestnikow
rynku moze by¢ oceniane jako nieracjonalne z punktu widzenia zatozen neo-
klasycznych.

Neokeynesisci — Akerlof i Yellen — na pytanie, czy podmiot gospodaru-
jacy jest racjonalny opowiadaja: prawie. W zaproponowanej przez nich kon-
cepcji zachowania ‘prawie racjonalnego’ przyjmuja istnienie alternatywnych,
w miar¢ rownorzednych mozliwosci dziatania efektywnego (a wigc racjonal-
nego) z punktu widzenia interesu jednostkowego, ktore jednakze moze byc
niekorzystne w skali makro. Podobnie jak Keynes, Akerlof i Yellen rozwazaja

7 Od ponad dwudziestu lat w glownym nurcie ekonomii zauwazalne sa zmiany polegajace
na stopniowym ostabianiu pozycji ekonomii neoklasycznej i wzroscie zainteresowania nowymi
podejsciami takimi jak teoria chaosu, ekonomia behawioralna, ewolucyjna, eksperymentalna.
Dostrzegana przez wielu historykow mysli ekonomicznej pluralizacja ekonomii przejawia si¢
w probach rewidowania pogladow na temat motywacji podmiotdow gospodarujacych, roli instytu-
¢ji, uwarunkowan kulturowych praktyki gospodarczej, ztozono$ci proceséw gospodarowania itp.
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problem racjonalnych wyboréw ekonomicznych przy zalozeniu, ze jednostki
dziataja w warunkach konkurencji niedoskonate;.

Model ‘prawie racjonalnosci’ Akerlofa i Yellen oraz komplementarny
wobec niego model ‘matych kosztow menu’ Mankiwa opisujg sytuacje, w kto-
rej przedsigbiorstwo nie jest cenobiorca (w warunkach niedoskonatej konku-
rencji cena nie jest wyznaczona przez rynek?®), ale moze samodzielnie okresla¢
jej wysokos¢ w odniesieniu do pozostatych producentow. W zwiazku z tym
pojawia si¢ margines dowolnos$ci: przedsiebiorcy mogg realizowaé rézne stra-
tegie cenowe osiggajac satysfakcjonujace ich wyniki.

Inercyjne zachowania przedsigbiorcoOw polegajace na okresowym wstrzy-
maniu decyzji o dostosowaniu cen do aktualnych warunkéw jest zwigzane
z istnieniem kosztow wprowadzenia zmian (small cost menu): naktadow na
opracowanie 1 wydrukowanie katalogow, ulotek, rozpowszechnienia informacji
o nowych cenach wérdd sprzedawcow itp. Dopoki koszty zmian przewyzszaja
zyski uzyskane dzigki zmianie cen, dopdty utrzymane zostanie status quo.
Zachowanie inercyjne zatem nie przynosi wickszych strat dla tych firm, jed-
nakze makrogospodarczym skutkiem takiego postgpowania w skali masowe;j
jest niekorzystna dla gospodarki sztywno$¢ nominalna cen.

Model ‘prawie racjonalnosci’ odnoszony jest z kolei do zagadnienia ptac.
Wyjasnienie powodow niemaksymalizujacych zachowan podmiotéw jest
podobne i dotyczy kosztéw wprowadzenia zmian. Przedmiotem analizy jest
sytuacja przedsig¢biorcy, ktory z uwagi na nierdwnowage na rynku pracy mogt-
by obnizy¢ koszty pracy, ale tego nie czyni. Zachowanie suboptymalne w tym
przypadku moze by¢ objasnione poprzez przywotanie idei placy proefektywno-
$ciowej. Pracodawca obawia sig, ze obnizenie ptac moze spowodowac spadek
wydajnosci, co przy uwzglednieniu wszystkich kosztéw (takze nieekonomicz-
nych) moze prowadzi¢ do strat w wyniku podwyzszenia catkowitego kosztu
pracy. Przy zatozeniu, ze produktywno$¢ jest funkcja ptacy, uzasadnione jest
utrzymywanie ptac na poziomie wyzszym od tego, ktory rownowazytby rynek.
Oferowanie wyzszej ptacy pozwala na uniknigcie negatywnych zachowan pra-
cownikoéw (model bumelowania), a takze powstawianiu dodatkowych kosztow
zwigzanych z duza rotacja zatrudnionych (naktady na rekrutacje i szkolenie)
oraz poszukiwaniem odpowiednio wykwalifikowanych pracownikow (model
selekcji negatywnej).

Obie przywotane tu koncepcje: ‘matych kosztow menu’ i ‘prawie racjo-
nalnosci’ dostarczaja argumentow na rzecz tezy, ze odpowiedzig na popytowe
wahania na rynku nie musi by¢ zachowanie dostosowawcze. Przedsigbiorca
$wiadomy istnienia kosztoéw zmian podejmuje taka decyzje, ktora jest dla niego

8 W warunkach doskonatej konkurencji przedsigbiorca nie ma wptywu na poziom ceny,
musi dostosowac si¢ do poziomu wyznaczonego przez rynek (por. Wojtyna 2000: 238).
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korzystna. Waznym elementem takich decyzji jest przewidywanie, co zrobig
inni. W praktyce cze$¢ przedsiebiorcow zachowuje si¢ w sposob ‘catkowicie
racjonalny’, tj. zgodny z oczekiwaniami rynku, ale istniejg i tacy, ktérzy zacho-
wujg si¢ ‘prawie racjonalnie’ i wybierajg rozwigzanie alternatywne?®.

Nalezatoby odpowiedzie¢ na pytanie, w jakim stopniu model ‘prawie racjo-
nalnosci’ powiela tres¢ neoklasycznego zatozenia o racjonalnosci decyzyjne;j.
Wydaje si¢, ze podmiot ‘prawie racjonalny’ spelnia wszystkie warunki: ma
wiedze umozliwiajaca mu efektywne dziatanie, kieruje sie motywem korzysci,
dziata konsekwentnie. Podmiot ‘prawie racjonalny’ jednakze uwzglednia takze
inne motywacje (korzysci niefinansowe), a nade wszystko swoje preferencje
odnosi do znacznie szerszego kontekstu, co pozwala mu dziata¢ efektywnie,
cho¢ niekoniecznie z zgodzie z przewidywaniami wyprowadzanymi z modelu
neoklasycznego.

Do problemu konieczno$ci uwzgledniania réznorodnych motywacji powra-
ca Akerlof w tek$cie The Missing Motivation in Macroeconomics (2007). Aker-
lof wskazujac pig¢ podstawowych zatozen respektowanych we wspolczesnej
makroekonomii stwierdza, ze kazda z nich bazuje na przekonaniu o maksy-
malizujgcym charakterze decyzji ekonomicznych, przy czym w kazdym przy-
padku funkcja uzytecznosci jest okreslona bardzo wasko (Akerlof 2007: 8).
Tymczasem podmiot dokonujacy wyborow nie jest wyalienowanym homo
oeconomicus, ale cztowiekiem nalezacym do wspolnoty spotecznej narzuca-
jacej mu okreslone wzorce zachowan i ksztattujacej odczuwane przez niego
pragnienia. Rzeczywiste zachowania jednostek odnoszg si¢ takze do tych
motywow dzialania, ktére sg pomijane we wspolczesnych analizach. Akerlof
generalnie aprobuje metodologiczne podejscie ortodoksji, uznaje jednakze, ze
rewizja przekonan o racjonalnosci homo oeconomicus jest niezbedna.

Podobne — rewizyjne — stanowisko przyjmuja przedstawiciele ekonomii
behawioralnej. Rowniez i oni ,,wpisujg si¢” w program badawczy oparty na
paradygmacie neoklasycznym, cho¢ jednocze$nie zgadzaja si¢ z neokeynesista-
mi w kwestii konieczno$ci skorygowania podejscia do problemu racjonalnosci
decyzyjnej. Wymaga to skonfrontowania zatozen koncepcji homo oeconomi-
cus z wynikami badan empirycznych ujawniajacych faktyczne, psychologiczne
mechanizmy ludzkich zachowan.

Ekonomisci behawioralni z rezerwa odnosza si¢ do rozumnosci homo
oeconomicus — na pytanie jakie jest jego IQ Richard Thaler odpowiedziatby:
nie tak wysokie, jak sagdzg neoklasycy. Co wiecej — homo oeconomicus nie jest
tez bystrym uczniem, ktory w krotkim czasie koryguje swoje bledy. Ponadto
w swoich wyborach nie kieruje si¢ jedynie rozumem, ale takze emocjami.

9, Near-rational behavior is nonmaximizing behavior in which the gains from maximizing
rather than nonmaximizing are small in well-defined sense” (Akerlof, Yellen 1985: 823-824).
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Jak stwierdza Thaler: homo oeconomicus powinien upodobni¢ si¢ do homo
sapiens. Szczegdlny wklad w ten proces maja z pewnos$cig przedstawiciele
ekonomii behawioralne;.

Inspiracja dla zastosowania podej$cia behawioralnego w opisie i wyjasnia-
niu wyboréw dokonywanych przez podmioty gospodarcze byly badania amery-
kanskiego kognitywisty Amosa Tversky’ego dotyczace zachowan uczestnikow
gier hazardowych. Tversky wraz ze swym wspolpracownikiem (pdzniejszym
laureatem nagrody im. A. Nobla) D. Kahnemanem sformutowat teori¢ per-
spektywy, ktora pozwala wyjasni¢ preferencje niezaleznie od tego, czy mozna
je zracjonalizowac czy niel0. Podstawa dla sformutowania teorii perspektywy
byty wnioski z prowadzonych obserwacji, z ktorych wynika, ze jednostki nie
zawsze sg konsekwentne, nie zawsze sg obiektywne, a ich priorytety bywa-
ja labilne. Niemniej mozna zgodnie z ustaleniami wspotczesnej psychologii
wykazaé istnienie pewnych regularnosci dotyczacych ludzkich emocji, co
w znacznym stopniu modyfikuje przekonanie wczesnych neoklasykow, ktorzy
podejmujac probe zmatematyzowania ekonomii uznali, ze emocje i namigtno-
$ci sg zbyt nieprzewidywalne, aby mogty by¢ uwzglednione w modelach.

Uzyskane wyniki prowadzi¢ musza do rewizji waznego sktadnika zatoze-
nia o racjonalnosci, ktorym jest przekonanie o maksymalizowaniu oczekiwanej
uzyteczno$ci. Podmiot nie zawsze wybiera wigkszg korzys$¢, nie wtedy, gdy
wigze si¢ to z koniecznos$cia rezygnacji z czesci zasobdéw. Co wiecej sam pro-
blem okres$lenia porzadku preferencyjnego nie jest oczywisty z uwagi na moz-
liwos¢ przyjecia roznych ram odniesienia (perspektywa zysku lub straty), a co
ma wpltyw na wybor. Tversky i Kahneman wskazujg, ze teoria perspektywy
pozwala wyjasni¢ te przypadki, ktore w neoklasycznym modelu racjonalnego
wyboru sg traktowane jako odchylenia tj. dzialania nieracjonalne. Dotyczy to
na przyktad konsumenckich zachowan lojalnosciowych (preferowanie status
quo), sztywnosci ptac nominalnych w sytuacji recesji (unikanie negatywnej
reakcji pracownikow z uwagi na awersj¢ wobec straty). Podobnie thumaczy
si¢ zjawisko iluzji pieni¢znej: zmiana nominalna wysoko$ci ptac, pomimo ze
przy wysokiej inflacji nie powoduje wzrostu realnego, jest postrzegana jako
korzysc¢.

Tversky i Kahneman nie kwestionujg catkowicie neoklasycznej teorii racjo-
nalnego wyboru, przeciwnie sg przekonani, ze jej zatozenia sg spetniane w oczy-
wistych, przejrzystych sytuacjach, sa natomiast naruszane we wszelkich pozosta-
tych. Problem polega jednakze na tym, ze zdecydowana wigkszo$¢ przypadkow
ma bardziej skomplikowany charakter. Stad tez, jak deklarujg tworcy teorii

10 Prospect theory differs from the other models mentioned above in being unabashedly
descriptive and in making no normative claims. It is designed to explain preferences, whether
or not they can be rationalized” (Tversky, Kahneman 1986: 272).
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perspektywy, wyniki przeprowadzonych przez nich analiz sg blizsze koncepcji
‘ograniczonej racjonalnosci’ H. Simona i ‘prawie-racjonalnosci’ G.A. Akerlofa.
Zauwazmy, ze w zadnej z przywotanych tu propozycji zrewidowania kon-
cepcji racjonalnoscei jednostkowej nie postuluje si¢ odrzucenia tego zatozenia
jako nierealistycznego, a jedynie proponuje si¢ rozszerzenie obszaru eksplo-
racji naukowych o te zjawiska, ktore w tradycyjnym ujeciu si¢ nie mieszcza.
Innymi stowy — respektowany jest neoklasyczny model racjonalnosci jednost-
kowej jako podstawowy wzorzec, ktory uzupetiony jest przez te przypadki,
ktore traktowane sg jako jego naruszenie (kiedy podmiot kieruje si¢ emocjami,
co jest opisywane w ekonomii behawioralnej) lub stanowi jego alternatywe
(podmiot podejmujac racjonalng decyzje bierze pod uwage koszty zmiany
— podejscie neokeynesistow). W obu przypadkach ‘racjonalne’ oznacza ‘mak-
symalizujgce zysk’, co oznacza, ze nie wystepuje tu sposobno$¢ uwzglednienia
uwarunkowan kulturowych, w szczeg6lnosci motywacji etycznych.

4. Reorientacja ekonomii: podejscie rewolucyjne

Inne rozwigzanie kwestii racjonalno$ci decyzyjnej proponuja badacze, ktorzy
kwestionuja catkowicie neoklasyczne ujecie tego zalozenia, a rozwazania pro-
wadzg w odniesieniu do odmiennych zatozen przedmiotowych i metodologicz-
nych, odwotujac si¢ do innej retoryki — krotko mowiac, prowadza refleksje
w obrgbie odmiennego dyskursu. Paul Ormerod, autor dyskutowanej szeroko
ksiazki Reorienting Economics, postuluje, aby zmiany sposobu rozumienia,
czym jest ekonomia i jak nalezy ja uprawia¢, powigza¢ z odrzuceniem kon-
cepcji racjonalnego agenta (sprawcy)!! (zob. Ormerod 2006).

W moim przekonaniu tylko takie podejscie, ktore zrywa radykalnie z zalo-
zeniami dyskursu neoklasycznego, umozliwia wprowadzenia do ekonomii pro-
blemu wyboru etycznego. Szansa na to pojawia si¢ w heterodoksyjnym nurcie
ekonomii, ktory pomimo znacznego zréznicowania charakteryzuje si¢ przyje-
ciem nastgpujacych uzgodnien: po pierwsze, odrzucenie atomistycznej kon-
cepcji jednostki i przyjecie idei jednostki zakotwiczonej spotecznie. Po drugie,
uwzglednianie w procesie badawczym czynnika czasu jako nieodwracalnego
procesu: sensem rozwazan ekonomicznych nie jest bowiem opis statycznego
stanu rOwnowagi, ale ujmowanie proceséw gospodarczych w ich dynamice. Po
trzecie, rozumienie procesOw gospodarczych jako wzajemnych oddziatywan
pomigdzy jednostkami i strukturami spotecznymi (Davis 2006).

I Ormerod krytykujac nierealistyczny charakter zatoZenia o racjonalno$ci w ujeciu neokla-
sycznym powoluje si¢ na wyniki badan behawiorystow Kahnemana i Smitha, ktérzy dowodza,
ze ludzie gromadza ograniczong ilo$¢ informacji, kiepsko rozumuja oraz dziatajg bardziej spon-
tanicznie niz racjonalnie.
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Stosownie do pierwszego przekonania mowigcego o podmiocie uczest-
niczacym w praktyce spotecznej przyjmujemy optyke socjologiczng — zakla-
damy, ze kazda jednostka zyjac w okreslonej spotecznosci zostala przez te
spoteczno$¢ uksztattowana, tj. zsocjalizowana. Oznacza to, ze jej wyobrazenia
o $wiecie 1 mozliwosciach realizacji sensu zycia, a takze sposobach osiaga-
nia celéw zyciowych sa kulturowo ukierunkowane. Przedmiotem rozwazan
nauk spotecznych nie jest zatem ‘cztowiek w ogole’, ‘cztowiek jako taki’,
przedstawiciel biologicznego gatunku, ale czlowiek uspoteczniony, jednost-
ka kulturowo wyposazona w okreslone przekonania, wyobrazenia, takze i te,
ktore okreslaja to, w jaki sposob pojmuje ona swojg racjonalnos¢. Ponadto
jednostka ta nie dziala w izolacji, ale w powigzaniu z innymi podmiotami
oraz w warunkach okreslonych przez porzadek instytucjonalny. Gospodarka
nie jest wyodrgbnionym z calosci zycia spotecznego systemem rzadzacym sig
wiasnymi, stalymi, obiektywnymi prawami i ktérego poszczegolne elementy
(rynki, system monetarny, firmy, instytucje panstwa) mozna analizowac osob-
no jako niezalezne obszary. Gospodarka w ujeciu ekonomii heterodoksyjnej
jest dynamiczng strukturg podlegajaca wptywowi pozostatych obszaréw zycia
spotecznego oraz uksztaltowang kulturowo.

Takie ujgcie gospodarki — zblizone do zalozen dyskursu kulturowo-kon-
struktywistycznego reprezentowane jest w realizmie krytycznym!2, ktorego
zwolennikiem jest Tony Lawson. Lawson (2009) odnoszac si¢ do dokonywa-
nych w gltéwnym nurcie ekonomii analiz przyczyn kryzysu i rekomendacji
w kwestii przeciwdziatania dalszym niepowodzeniom koncentruje si¢ przede
wszystkim na zagadnieniach metodologicznych. Postulowane przez niekto-
rych ekonomistow (Colander i in. 2009) naprawianie sytuacji poprzez kon-
struowanie modeli alternatywnych budowanych na empirycznych zatozeniach,
wykorzystywanie réznych technik, zdaniem Lawsona, nie zmieni niczego. Pro-
blem tkwi bowiem w modelach per se. Stanowisko Lawsona jest nastepujace:
stosowane przez ekonomistow metody matematycznej dedukcji sg rodzajem
narzedzi, natomiast nie ma narzedzi, ktore miatyby nieograniczone mozliwosci
zastosowan, a specyfika natury rzeczywistosci spolecznej jest tego rodzaju,
ze niemozliwe jest zastosowanie do jej analiz narzedzi matematycznych. Nie
jest mozliwe eksperymentalne wyizolowanie poszczegolnych rynkow od sys-
temu monetarnego, firm, proceséw produkcji, instytucji panstwa itd. Kazdy
element pozostaje zalezny od pozostalych. Rzeczywistos¢ gospodarcza nie
moze by¢ modelowana jako zamknigty system izolowanych atomoéw. Real-
no$¢ gospodarcza jest zintegrowana catoscig — i jedynie jako taka moze byc¢
badana.

12 Lawson ujmuje gospodarke kulturowo, ale jesli chodzi o zatozenia poznawcze pozostaje
w kregu stanowiska obiektywistycznego.
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Tym samym Lawson przeciwstawia neoklasycznemu indywidualizmowi
metodologicznemu podejscie holistyczne. Co wiecej — akcentuje on powigza-
nia sektora gospodarczego z pozostatymi obszarami praktyki spotecznej. Rze-
czywisto$¢ spoleczna jest dynamiczng relacyjng catos$cig o okreslonej struk-
turze, ktorg tworza spoteczne relacje, reguly, pozycje, struktury wiadzy itp.
Strefa spoteczna ztozona ze zjawisk polaczonych ze sobg i oddziatujacych na
siebie nie moze by¢ ujmowana jako forma stata czy zatomizowana. Przeciwnie
pozostaje w cigglym procesie transformowania: jest otwarta, ustrukturyzowana
1 zawsze w ruchu.

Tak rozumiana rzeczywisto$¢ spoteczna jest obszarem dziatan jednostek.
Lawson odrzucajac zatozenia koncepcji homo oeconomicus vjmuje cztowieka
integralnie jako nieodwracalnie uksztattowang i usytuowang spotecznie jednost-
ke (inescapably socially situated and formed). Pozostaje w $cistych zwiazkach
z pozostatymi uczestnikami zycia spotecznego, dziala w obrebie niezaleznych
od niej, zastanych strukturach spotecznych. Lawson postrzega ludzi jako osoby
zanurzone w zyciu spotecznym, uksztaltowane kulturowo, petnigce role spo-
teczne, ktore jej okreslaja i warunkujg relacje z innymi. Innymi stowy powra-
ca on do Smithowskiej koncepcji podmiotu gospodarujacego, ktory wypetnia
swoje role zgodnie z zastanymi wzorcami zachowan okreslajagcymi zarowno
preferowane cele, jak i dozwolone metody ich osiggania.

Bezposrednio do tradycji ekonomii klasycznej odwotuje si¢ McCloskey
(1996), ktora przywotujac postaci jej tworcow, Adama Smitha i Johna Stuarta
Milla, bedacych i ekonomistami, i filozofami zarazem, przypomina, ze przed-
miotem rozwazan ekonomii jest refleksja nad charakterem czlowieka i jego
zaletami moralnymi, wobec czego Zadanie, aby pomija¢ zagadnienia etyczne
musi wzbudza¢ niepokdj. Nie martwimy si¢ — pisze McCloskey — ze astro-
fizyk odrzuca myslenie etyczne, powinniSmy si¢ jednak martwié, jesli robig
to ekonomisci. McCloskey jest ciekawym i bardzo nietypowym przyktadem
ekonomisty, ktory pozostaje wiernym zwolennikiem podejscia neoklasycznego,
nalezy do kregu szkoly Chicagowskiej, a jednoczesnie jest otwarty na odmien-
ne poglady. W tekscie Missing Ethics in Economics sygnalizuje zmiang pogla-
dow, przyznajac, ze ekonomia — jesli ma by¢ dobrze uprawiana — powinna
uwzglednia¢ uwarunkowania kulturowe, w szczegolnosci za$ pojmowac decy-
zj¢ ekonomiczng takze jako wybdr moralny. Namyshu nad etycznymi aspek-
tami zachowan podmiotéw gospodarujacych wymaga nie tylko ekonomia, ale
takze praktyka gospodarcza (,,I believe now that an economics that wants to
get the economy right has to know about ethics. And an economy that wants
to get its business right has to practice ethics”).

Proponujac konkretny program zastosowania kulturowego i etycznego
podejscia w naukach ekonomicznych McCloskey odwotuje si¢ do idei trakto-
wania ekonomii jako czesci etycznej teorii dotyczacej zycia burzuazji (,,econo-
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mics is a part of the ethical theory of bourgeois life”). Dokonujac klasyfikacji
cnot etycznych wyrdznia te, ktore jej zdaniem powinny si¢ przejawia¢ w dzia-
faniach gospodarczych przedstawicieli klasy $redniej, warstwy, ktora w catosci
gospodarki odgrywa rolg fundamentalng. Te cnoty to: spojnosé, uczciwosé, wia-
rygodnos¢, przedsigbiorczo$¢, humor, szacunek, skromnos¢, odpowiedzialnose,
roztropno$¢, zapobiegliwosé, wrazliwo$¢, opanowanie. Zdaniem McCloskey,
nalezy uswiadomic¢ sobie, ze rozwdj rynku wspiera zalety moralne, a nie nad-
uzycia. Rozumieli to klasycy, ktorzy w uczestnikach rynku widzieli jednost-
ki uspolecznione, respektujace wpojone im zasady zycia spotecznego. Cnoty
klasy $redniej sa — zdaniem McCloskey — podstawg zycia miejskiego, handlu
i samorzadu. Poswigcajac wigkszg uwage etycznym kontekstom zagadnien
ekonomicznym spowodujemy, ze ekonomia powrdci do punktu startu — do
pogladéw Adama Smitha i co wigcej — zacznie ,.kroczy¢ na dwoch nogach”.

Konsekwentne kulturowo podejscie do zagadnienia warto$ci w odniesieniu
do zagadnien ekonomicznych stosuje Klamer (2003a, 2003b). Powiada on, ze
stosunek do tego problemu moze by¢ opisany jako alternatywny wybor pomig-
dzy podazaniem $ciezka wartosciowania (valuation) lub racjonalnego wyboru.
Znakomita wigkszo$¢ ekonomistow ukierunkowanych pozytywistycznie wypie-
ra pojecie warto$ci ze swoich rozwazan zastgpujac je pojeciem ujawnionych
preferencji. Ci sposrod ekonomistow, ktorzy dostrzegaja istotno§¢ wartoscio-
wania, przy czym respektuja koncepcje racjonalnosci, maja dwie mozliwo-
Sci: mogg uwzgledni¢ takg czy inng wartos¢ w ramach funkcji uzytecznosci
lub moga ujmowac wartosci jako ograniczenia. Pierwszy sposob podejscia do
obecnos$ci wartosci w obszarze decyzji ekonomicznych reprezentuje Amartya
Sen, ktory postuguje si¢ pojgciem metapreferencji — wartosci, ktére wyznacza-
ja (overrule) preferencje realizowane w dzialaniu. Robert Frank z kolei uzna-
je, ze podporzadkowanie si¢ pewnym wartosciom moze wynika¢ z pobudek
egoistycznych: bycie uczciwym sprzyja biznesowi. W tym przypadku wartos$c¢
jest traktowana jako zasob generujacy zysk. Z kolei pojmowanie wartosci jako
ograniczenie mozliwo$ci dziatania charakteryzuje podejscie nowej ekonomii
instytucjonalnej. Instytucje, w tym normy etyczne pozostaja w polu zaintere-
sowania ekonomii, poniewaz stanowig one istotne ograniczenia, ktore nalezy
uwzgledni¢ w procesie podejmowania racjonalnych decyzji.

Druga Sciezka — droga ewaluacji — wyznaczona przez Klamera jest znacz-
nie mniej zaludniona. Niewielu ekonomistow, jego zdaniem, jest sklonnych
przyzna¢, ze wartosci przenikaja do sfery gospodarczej pod réznymi posta-
ciami oraz przyja¢, ze nalezy je uwzglednia¢ w ekonomicznych analizach.
Podstawowe roéznice w ujmowaniu zagadnienia wyboru pomiedzy podej$ciem
ewaluacyjnym i zracjonalizowanym polega na tym, ze w pierwszym z nich
brane sg pod uwage i doceniane rdéznice pomigdzy ludzmi i sytuacjami, w dru-
gim podej$ciu natomiast stosowane sg pojecia uniwersalne (racjonalny agent,



www.czasopisma.pan.pl &IIJ www.journals.pan.pl
<

216 Hz‘i‘liﬁé“ ZBoroﬁ

rynek), odporne na kontekst kulturowy. Zwolennicy pierwszego podejscia
postuguja sie pojeciami rézni¢ kulturowych, ponadto ujmuja $wiat transakcji
1 interakcji w znacznie szerszy sposob, niz wynika to z tradycyjnego podejscia,
dostrzegaja warto$ci generowane i utrzymywane w transakcjach pozarynko-
wych. Ich adwersarze za$ koncentrujg si¢ na aktach wymiany, a wypowiedzi
formutujg w jezyku $cisle ekonomicznym.

W ocenie Klamera ekonomisci postugujacy si¢ schematem mys$lenia ogra-
niczonego do zagadnien okreslonych bardzo wasko jako kwestie ekonomiczne
sg niezdolni do uchwycenia konstatacji nastgpujacej: warto$ci ekonomiczne
(materialne) sg jednym z wielu warto$ci wszelakich rodzajow waznych dla
ludzi, ponadto warto$ci ekonomiczne nie sg nadrzgdne, ale podrzedne — wyko-
rzystujemy je do osiggania innych warto$ci takich jak zdrowie, pozytywne zycie
rodzinie, przyjazn, status spoteczny. (,,Economic value as the be all and end all
of things does not make sense” — (Klamer 2003b). Wyjasniajac swoje podej-
scie Klamer analizuje rangg gospodarki w zyciu spotecznym i jej powigzania
z pozostatymi obszarami praktyki: polityka, edukacja, sztuka, wtadzg lokalng
oraz celami spotecznymi, ktore w spotecznos$ciach demokratycznych ostatecz-
nie stuzy¢ maja rozwojowi spolecznemu i zapewnieniu wszystkim dogodnych
warunkow zycia i rownych szans. Ekonomisci koncentrujacy si¢ wylacznie na
bardzo wasko zdefiniowanym obszarze zjawisk rynkowych nie sa zdolni do
uczestniczenia w dyskursie publicznym na tematy wazne, aktualne i zywotne
spotecznie, ktore wymagaja zdolno$ci do dokonywania ocen uwzglednianych
jednoczesnie rézne typy wartosci i ktore odnoszone sg do rdznych kwestiil3.
W opinii Klamera rezygnacja z neoklasycznego rozumienia problemu wyboru
i przyjecie kulturowo-ekonomicznej perspektywy umozliwi lepsze rozumienie
relacji pomiedzy warto$ciami ogélnymi i ekonomicznymi, pozwoli na wyja-
$nienie zjawisk gospodarczych w odniesieniu do kulturowych uwarunkowan.
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Streszczenie

Praktyka gospodarcza jest przedmiotem refleksji ekonomii i etyki gospodarczej,
a problematyka wyboréw dokonywanych przez jej uczestnikow stanowi dla
obu tych dyscyplin zagadnienie podstawowe. Dla badaczy podejmujacych ana-
lizy interdyscyplinarne powaznym problemem jest konieczno$¢ uwzglednienia
podwdjnej motywacji podmiotu gospodarujacego, ktory powinien zachowy-
wac si¢ racjonalnie i etycznie zarazem. W dyskusjach dotyczacych zasadnosci
odnoszenia oceny moralnej do dziatalno$ci gospodarczej zagadnienie wyboru
ujmuje si¢ alternatywnie: albo podmiot gospodarujacy zachowuje si¢ racjo-
nalnie, albo etycznie. Traktowanie kwestii wyboru jako dylematu prowadzi
do sytuacji, w ktorej ekonomisci i etycy spoleczni staja niejako po dwodch
stronach barykady. W ocenie autorki alternatywne ujgcie problemu wyboru
ekonomicznego jest fatszywe: jest ono konsekwencja zdominowania nauko-
wej 1 publicznej dyskusji dotyczacej gospodarki przez neoliberalng retoryke
wspolczesnej ekonomii. Odwotanie si¢ do teorii formutowanych w heterodok-
syjnym nurcie ekonomii pozwala na przezwycig¢zenie konfliktu warto$ci etycz-
nych i ekonomicznych. W artykule zostaly przedstawione przyktady koncepcji,
w ramach ktoérych mozliwe jest uzgodnienie stanowisk etykow gospodarczych
1 ekonomistow.



